
PROBLÉMATIQUES

 
- Quels produits ?
- Quels marchés ?
- Quels prix ?
- Quelles modalités d’exploitation ?
- Quelle transparence ?

→ Des techniciens spécialisés et territorialisés.
→ Une équipe commerciale spécialisée : peupliers, résineux, feuillus.
→ 900 000 m3 de bois commercialisés par an.

Toutes nos prestations répondent aux référentiels ISO 9001 et Gestion Durable PEFC

LES COMPÉTENCES, MOYENS ET RESSOURCES DE FORÊT D’ICI

ENJEUX

- Optimiser la commercialisation 
de tous les produits de ma forêt

OBJECTIFS ET CONDITIONS 
DE RÉUSSITE 

- Maîtrise et qualité de l’exploitation
- Respect de la réglementation 
et des règles de l’art

- Garantie des volumes rémunérés
- Vente optimale et maîtrise 
du marché de toutes les qualités de bois

LES PRESTATIONS FORÊT D’ICI

LES BÉNÉFICES MESURABLES DE NOS PRESTATIONS
Une gestion patrimoniale sécurisée, optimisée, personnalisée

↓ ↓ ↓

 
ACTION ECO

 
SERVICE +

 
100% EXPERT

« Ma forêt est constituée de 3.5 ha 
de résineux. Ma parcelle est suivie depuis 

la 1re éclaircie par le technicien de Forêts d’ici. 
Je dois mettre en œuvre cette année 

la 3e éclaircie. La commercialisation à 
l’unité de produits me permet de connaitre 

précisément les volumes exploités par essence 
et par qualité. J’ai particulièrement apprécié 

l’optimisation des produits, la qualité 
de l’exploitation et la clarté de 

ma rémunération. »

« Je gère un Groupement Forestier 
familial, propriétaire de 20 ha, à dominante 

de Chêne. Le technicien Forêt d’ici 
m’informe tous les ans des coupes prévues 

au Plan Simple de Gestion, et des conditions 
de leur mise en œuvre (prix minimum 

garantis). Nous validons les coupes 
conjointement avec mes associés. Forêt d’ici 

se charge alors de la coupe, depuis son 
exploitation jusqu’à sa commercialisation. 

En fin de chantier, je bénéfice d’un décompte 
à bilan réel. Compte tenu de l’optimisation 

de la vente par qualité, j’ai bénéficié 
d’un complément de prix significatif. » 

foretdici.com

COLLECTE VENTE
Commercialiser mes bois

« Je pratique depuis plusieurs années 
les apports à bilan réel. Depuis peu, 
en souscrivant un contrat de gestion, 
j’ai rationalisé le suivi de ma forêt, 

en améliorant mon revenu grâce aux 
remises tarifaires dont j’ai pu bénéficier. » 



COLLECTE VENTE
Commercialiser mes bois

OBJECTIF : 
Valoriser mes bois
sur un volume réel

LE PLUS :
- Prix garantis et paiements sécurisés
- Quantité réelle réceptionnée par qualité 
et paiements sécurisés

* 100 % Expert est réservé aux adhérents Forêt d’ici disposant d’un contrat de gestion

NOTRE ACTION : 
Contrat d’apport à l’unité de produit (par qualité)
d’un lot de bois
Suivi d’exploitation
Commercialisation

ACTION ECO

LA COOPÉRATIVE FORÊT D’ICI
Vous propose en fonction de votre situation, 

les 3 possibilités suivantes:

ALSACE - Espace européen de l’entreprise - 2, rue de Rome - 67309 Schiltigheim Cedex
ARTOIS-PICARDIE - 96, rue Jean Moulin - 80000 Amiens
CHAMPAGNE-ARDENNE - 4, rue du Gournay - 10000 Troyes
BOURGOGNE-FRANCHE-COMTÉ - 83, rue de Dole - 25000 Besançon
LORRAINE - Maison de la forêt - 17, rue André Vitu - 88000 Epinal
NORMANDIE - ZA de la gare - 76750 Vieux Manoir
OISE-ILE-DE-FRANCE - 27, rue d’Amiens - 60200 Compiègne

NOS AUTRES PRESTATIONS :
Plantation / Estimation / Conseils de gestion /
Élaboration de documents de gestion durable / Marquage-Martelage

SIÈGE SOCIAL
Maison de la forêt
17, rue André Vitu
88000 Epinal

foretdici.com

OBJECTIF : 
Optimiser la vente 
de mes bois.

OBJECTIF : 
Optimiser mes revenus.

LE PLUS :
- Prix garantis et paiements sécurisés
- Prix minimum garanti
- Réglements échelonnés
- Avance des frais d’exploitation
-  Complément d’apport selon décompte 
de fin de chantier
- Paiement en bilan réel
- Priorité d’intervention

LE PLUS :
Les avantages du Service +, avec une remise tarifaire
proportionnelle à l’activité

NOTRE ACTION : 
Contrat d’apport de bois à bilan réel 
(compte d’exploitation par opération)
Suivi d’exploitation
Commercialisation

NOTRE ACTION : 
Contrat d’apport de bois à bilan réel 
(compte d’exploitation par opération)
Suivi d’exploitation
Commercialisation

SERVICE +

100% EXPERT *


